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Que es un embudo de venta

Es el proceso por el que

las oportunidades ...
4

potencilales de ventas son

cualificadas y
seleccionadas para

convertirlas en -. B
oportunidades reales que BT 8.
terminan en transacciones

A-

reales



Durante el

periodo acordado
aprenderas y
desarrollaras
Jjunto con nosotros
tu embudo de
ventas.




Desarrollo puntual y
metodologia

Durante un periodo de 40
horas te [levamos de |a
Mano para gue junto con
nostros desarrolles tu
orimer embudo de ventas
Yy qgue apredas a
desarrollar tus proplos

‘ s "
embudos. ALTA|ESTRATEGIA



Definicidn de objetivos
y parametros

Creacion de
olan de trabajo




Diseno de
productos vy
Sserviclios

Diseno de
Imagenes A=




Redaccion
publicitaria

Diseno de I-

paglinas de

captura HEE

Diseno vy
produccion de —
videos A

NEWS




Diseno de
Autorespondedor y
Automatizaciones

Diseno de calendario
de publicaciones en
- redes soclales A=




Creaclion de

anuncios en @
Google Ads
Creaclion de anunclos

-n facebook Ads
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Medilos de
cCobro

Campanas en
olatatormas




Valor del
WhorkShop




